Il - DEMANDA DE PRODUTOS AGRICOLAS

No primeiro capitulo, foi enfatizado que as familias e as empresas sdo os principais atores
econdmicos num sistema econdmico. A abordagem do presente capitulo sera especificamente sobre
as familias ou os consumidores e o comportamento das pessoas com relagdo as suas decisdes, ao
procurarem satisfazer seus desejos por bens e servigos. O resultado final da fabricagao e distribuigcao
de todos os insumos usados na agricultura, as atividades de produgado agricola e os processos de
coleta, estocagem, transporte, processamento e o comércio de atacadistas e varejistas nos alimentos
e nas fibras é o consumo. As atitudes dos consumidores em relagdo aos alimentos e fibras de
origem agricola tém um importante papel na operagdo do complexo sistema de industrias inter-
relacionadas, que compdem o setor de produtos alimentares e téxteis da economia brasileira.

2 - CURVA DE DEMANDA DE MERCADO

A curva de demanda de mercado resulta da soma horizontal de todas as curvas de
demanda individuais para um determinado produto. A cada prego, a quantidade demandada no
mercado é a soma das quantidades de cada individuo.

A curva de demanda de mercado é uma relagdo que descreve quanto (ou seja,
quantidade) de um bem os consumidores estao dispostos a adquirir, a diferentes niveis de
precos, num determinado periodo de tempo, dado um conjunto de condigées. Portanto, no conceito
de demanda, ha duas variaveis fundamentais: pregos e quantidades. A expressdo "dado um
conjunto de condigdes" significa dizer que podem ser mantidas constantes (“ceteris paribus”), num
dado periodo de tempo, algumas variaveis como: populacdo, renda, precos dos produtos substitutos
e complementares, gostos e preferéncias dos consumidores, entre outras.
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Figura 3.1 - Curva hipotética de Demanda (Procura) de um determinado produto.

Na determinagdo de uma curva de demanda, ha varias importantes forgas (ou fatores)
determinantes da quantidade demandada de um produto especifico. A primeira é o proprio prego
do produto, e as demais (também chamadas de fatores deslocadores da curva de demanda) séo:
a renda do consumidor, a populagéao (leia-se: nUmero de consumidores), os pregos dos produtos
substitutos e complementares, os gostos e preferéncias do consumidor, a propaganda, entre
outros. O prego do produto estabelece a quantidade demandada, dado o nivel da curva de demanda,
enquanto as outras forgas determinam o nivel da demanda em si. Para fazer diferenciagao entre o
efeito do preco do proprio produto e os efeitos dos demais fatores (chamados deslocadores da



demanda), diz-se que: a) varia¢gdes (aumento ou diminui¢do) nos pregos do produto, cuja demanda
esta sendo analisada, provocam variagdes (redugdo ou aumento) nas quantidades demandadas,
(onde a posicdo da curva de demanda se mantém inalterada); enquanto b) variagbes nos fatores
deslocadores da demanda provocam o aumento ou redugédo da demanda (nesse caso, € a curva de
demanda, como um todo, que muda de posi¢ao).

Portanto, a curva de demanda, numa determinada posicdo, mostra uma relagédo entre
precos e quantidades demandadas de um produto por unidade de tempo. Esta relacdo, que foi
exposta pelo economista Alfred Marshall (1842-1924), é conhecida como lei da demanda, cujo
enunciado é o seguinte: tende a haver uma relagao inversa entre os precos de um produto e as
quantidades que os consumidores estardo dispostos a comprar deste produto, por unidade de
tempo, em condicdes “ceteris paribus”'.

3.2.2 - Elasticidade -Preco da Procura

Na secao anterior, foram citadas algumas variaveis que determinam a quantidade (Q) de
um produto que os consumidores irdo adquirir, entre as quais destacou-se: o prego do produto em
andlise (P), a renda dos consumidores (I), o numero de consumidores (N), os pregos dos
produtos substitutos (Ps), os precos dos produtos complementares (Pc), os gostos e
preferéncias dos consumidores (G) e a propaganda (A). Assim, mudangas em uma ou mais destas
variaveis afetam o nivel de consumo de um produto. Portanto, a curva de demanda pode ser
expressa como:

Qu=f(P/I,N,Ps,Pc,G,A) (1)
onde a barra “/” significa “mantendo-se as variaveis seguintes constantes”.

Para se medir a variagdo na quantidade devido a variacdo em uma dessas variaveis, utiliza-
se o conceito de elasticidade.

Genericamente, o termo elasticidade € uma medida de resposta, que compara a mudanga
percentual em uma variavel dependente (Y) devido a uma mudanga percentual em uma variavel
explicativa (X).

onde o simbolo A significa “mudanca em”. Assim, sempre que se tiver duas variaveis inter-
relacionadas, pode-se calcular a elasticidade.

A férmula da elasticidade, assim expressa, € extremamente Util em economia, em especial
porque ela contorna dois tipos de problemas oriundos das diferentes unidades com que os bens sao
medidos: a) o mesmo produto, medido em unidades diferentes, como grama, quilo, tonelada, saca(o)
de 60 kg, arroba; e b) produtos diferentes, medidos em unidades diferentes (feijao em sacos de 60 kg
com ovos em duzia, ou carros em unidades com soja em milhdes de toneladas), além de outras

"' Uma famosa excecdo a regra da curva de demanda inclinada para baixo é o chamado “paradoxo de Giffen” (em homenagem ao

economista Robert Giffen), que se refere a um bem cuja quantidade demandada varia diretamente com o preco. Giffen constatou que,
na Irlanda no século passado, as familias muito pobres compravam mais batatas quando o prego da batata subia. Isto ocorria por duas
razées: 1) porque o aumento no prego das batatas tornava-os ainda mais pobres e, quanto mais pobres mais eles substituiam a carne
por batata; 2) porque os pregos dos outros produtos aumentavam relativamente mais que os da batata; e, portanto, esta era ainda mais
barata que os outros alimentos.



medidas com, por exemplo, o “bushel’, a libra-peso € o galéoz. Assim, dependendo da unidade de
medida, a inclinagdo da curva pode ser maior ou menor, razdo pela qual a comparagdo da
declividade da demanda de um produto (ex.: feijao) com a de um outro produto (algoddo) ndo tem
muito sentido, ndo sendo um indicador adequado da sensibilidade, por exemplo, da quantidade
procurada em relagdo as mudangas no pregco do produto. A elasticidade contorna o problema,
porque, em sua formula, ela compara apenas a variacao relativa (ou percentual) entre duas variaveis.

No estudo da demanda, os trés mais importantes tipos de elasticidade sao: a)
elasticidade-preco da demanda; b) elasticidade-cruzada da procura; e c) elasticidade-renda. Por
enquanto analisar-se-a apenas a elasticidade-preco da procura (E;), a qual mede a resposta do
consumidor a variagdes de pregos, ou seja, a E, é definida como a mudancga percentual da
quantidade procurada dividida pela mudancga percentual do preco.

A elasticidade pode ser calculada de duas maneiras: a elasticidade-ponto e elasticidade-
arco. A primeira mede o valor da elasticidade num dado ponto da curva de demanda; enquanto a
segunda mede a elasticidade média entre dois pontos sobre a curva de demanda

Elasticidade-Arco

Esta férmula estima uma elasticidade no ponto médio entre as duas observagdes e envolve
o uso de uma média das quantidades e dos pregos. Algebricamente, formula da elasticidade-arco é a
seguinte:

A0 (B+R)
AP (Q,+0))

Formas de Curvas de Demanda e Elasticidades

A demanda é classificada, em relagdo ao prego, como elastica, como de elasticidade
unitaria, e inelastica, dependendo dos valores de Eyq. O coeficiente de elasticidade-preco da
procura tera sinal negativo, porque o prego e a quantidade variam em sentidos opostos. Entretanto,
quando se trata de magnitude da E,q ignora-se o sinal negativo. Assim, a E,q de — 1 € maior do que a
de — 0,5, e ade — 2 é maior do que ade — 1.

Valor da E, Procura “no ponto”
>1(ou<-1) Elastica
=1 (ou=-1) Elasticidade Unitaria
<1 (ou>-1) Inelastica

Por exemplo, se a E, para a carne foi estimada em 1,2 (o que, na realidade, & —1,2), isto
significa que a percentagem de mudanga na quantidade demandada € maior que a percentagem de
mudanga em seu prego ou, mais especificamente, um aumento de 1 % no prego da carne deve
resultar na redugéo de 1,2 % na quantidade adquirida de carne, e vice-versa. Se a E, para a carne
fosse 1,0 (-1,0), entdo uma redugdo no prego provocaria um aumento na quantidade, de mesma
magnitude. Novamente, usando o exemplo da E, para carne, se o valor for 0,7 (-0,7) uma elevagdo
no prego de 1 % resulta na diminuicdo na quantidade demandada de apenas 0,7 %.

E fundamental para produtores, consumidores e governo o conhecimento sobre o valor da
elasticidade da curva de procura, pois uma politica de mercado recomendavel, quando a demanda é
elastica, provavelmente sera desastrosa, se a procura for inelastica. De um modo geral, os produtos
agricolas tém demanda inelastica a precgos, e os fatores que levam a isso serdo explicados mais
adiante.

2

° Um “bushel” é igual a 0,035239 m’ ou 35,23 litros. Por exemplo, o “bushel” de soja ou de trigo eqiiivale a 27,22 kg, o de milho, a
25,40 kg. A libra-peso = 453,6 gramas e o galdo americano equivale a 3,785 litros.



A elasticidade-prego pode variar entre 0 (completamente inelastica) e —o (perfeitamente
elastica). A Figura 3.3 ilustra as relagdes entre alguns tipos de elasticidade da demanda. A parte “a”
da Figura apresenta uma curva de demanda com elasticidade infinita (E, = «), porque a declividade
da curva dP/dQ é zero, e, portanto, dQ/dP é infinito. A funcio desta linha horizontal € P = Py, onde P,
€ uma constante. Isto significa que a este nivel de prego (demanda perfeitamente elastica) o
produtor pode vender qualquer quantidade de produto, mas se aumentar o pre¢o nao
conseguira vender nada. Individualmente, cada propriedade agricola, ao colocar a sua
producdo no mercado, enfrenta uma demanda deste tipo (E, = «), ou seja, para vender, o
produtor rural tem que aceitar o preco (P = P,) determinado pelo mercado.

Na parte “b” tem-se a situagéo de uma demanda perfeitamente inelastica (E, = 0), onde a
quantidade demandada depende do preco, de tal modo que alguma quantidade fixa (Q = Qg + 0.P)
serd procurada, independente do nivel de preco. Como a demanda, neste caso, permanece
constante, a derivada dQ/dP é zero; e, portanto, a elasticidade-preco para o produto serd igual a zero
(0), muito embora a declividade da curva dP/dQ = «. Esta condigao dificilmente ocorre no mundo real,
tendo apenas como aproximagdo o caso de um monopdlio que vende um servico ou produto
extremamente necessario, como, por exemplo, a agua.
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Figura 3.3 - Curvas de Demanda com Diferentes Elasticidades-Preco

A parte “c” da Figura 3.3, trata de um tipo de curva de demanda que tem a elasticidade
constante ao longo de toda a curva. Isto significa que os individuos respondem, para mudanga em
preco, de maneira proporcional em vez de absoluta, como acontece com a curva de demanda linear.

A parte “d” da figura 3.5, mostra uma curva de demanda linear, que é o tipo que mais
freqUentemente aparece nos livros-textos. Até certo ponto, infelizmente, isto acontece, porque este
tipo de curva parece implicar um comportamento irrealista. Ao longo de uma linha reta a declividade
dP/dQ é constante e, portanto, a parcela dQ/dP (que pertence a formula da elasticidade) é constante.
Isto significa que uma mudanga no prego de, digamos, R$ 2,50 para R$ 5,00 (uma duplicagéo de
preco) tera o mesmo efeito sobre Q do que uma mudanga de R$ 50,00 para R$ 52,50 (um aumento
de 5 %). Comportamento deste tipo parece ndo corresponder a base das informacdes de que se
dispde sobre as reagdes de mercado. O fato de dQ/dP ser constante, para uma curva linear, nao



significa dizer que a sua elasticidade é constante. Na realidade, todas as curvas de demanda
lineares, exceto a perfeitamente elastica e a perfeitamente inelastica, tém elasticidade variando nos
diferentes pontos sobre a curva de demanda. Em outras palavras, uma determinada curva de
demanda pode ser elastica num ponto e inelastica em outro. Para melhor perceber isto, convém
recordar que na férmula da elasticidade-prego:

Na parte “e” da figura, a curva de demanda D4 é mais inelastica (ou, € o mesmo que dizer:
"menos elastica") do que a D,. Isto pode ser verificado ao se comparar a mudanga na quantidade
adquirida devido a uma queda no pregco de Py a P4. A porcentagem de mudanga na quantidade
demandada, para uma dada mudanga no pre¢o, € menor para a curva de demanda D4 do que para a
D,; isto € AQ + AQ" é maior do que AQ, e, portanto, a E, € menor (menos elastica) para D;. O leitor
deve notar que esta comparagdo ndo diz nada sobre o valor numérico da E; simplesmente, que a E,
para a curva de demanda D; é menor que D,. Como serd mostrado ao longo desse livro, a
agricultura enfrenta uma demanda do tipo D4, enquanto a demanda de produtos industriais (ou
mesmo agroindustrializados) se aproxima mais a D,. Ressalte-se que o fato de os produtos
agricolas terem demanda relativamente inelastica traz problemas para os produtores rurais,
através da instabilidade de precos (e, consequentemente, de renda), principalmente porque a
oferta agricola é de dificil previsdo (oferta instavel). Esse aspecto sera bastante enfatizado
também mais adiante.

A Tabela 3.1 contém algumas estimativas de elasticidade-pre¢co da demanda de produtos
agricolas obtidas para o Brasil e para os Estados Unidos. Os resultados ilustram uma caracteristica
basica da procura para alimentos em que a elasticidade-prego tende a ser inelastica (-1 < E, < 0), ou
em termos absolutos (1 > E, > 0). Antes de se comentar os valores destas estimativas, seréo
apresentados alguns fatores determinantes da magnitude da elasticidade para os produtos.

Tabela 3.1 - Estimativas de Elasticidade-Preco, de Curto Prazo, da Demanda de Alguns
Alimentos, a Nivel de Varejo, Brasil e EUA.

PRODUTO BRASIL EUA
Agucar -0,13 -0,24
Arroz -0,10 n.d
Banana -0,49 n.d
Batata Inglesa -0,15 - 0,25
Café em Po -0,12 -0,21
Café Soluvel -0,85 -1,10
Carne Bovina -0,94 -0,77
Carne de Frango - 0,96 - 0,80
Carne Suina -0,70 -0,60
Farinho de Trigo -0,35 -0,15
Feijao -0,16 n.d
Frutas -0,50 -0,45
Laranja n.d -0,66
Leite -0,14 -0,34
Manteiga n.d -0,66
Margarina n.d -0,84
Ovos -1,20 -0,30
Pao nd -0,15
Queijo n.d -0,55
Tomate -1,20 n.d
Produtos Agricolas em geral n.d -0,42
Carnes em geral n.d -0,60
Alimentos em geral -0,50 -0,12
Nao-Alimentos n.d -1,02 (*)

Fontes: Varias Publicacgées.
n.d significa dado “n&o disponivel”.
(*) Outros valores de Ep para os EUA: a) produtos elasticos: metais, -1,52; produtos de
engenharia elétrica, - 1,39; produtos de engenharia mecanica, - 1,30; modveis, - 126;
automoveis, - 1,14; servigos profissionais, - 1,09; e servicos de transporte, - 1,03; b)



produtos inelasticos: gas, eletricidade e agua, -0,92; bebidas em geral, - 0,78; roupas, -
0,64; fumo, - 0,61; servigos bancarios e de seguro, - 0,56; servigcos domeésticos, - 0,55;
livros, revistas e jornais, - 0,34.

Fatores que Afetam a Elasticidade-Pre¢go da Demanda

Entre os fatores que determinam que um produto tenha alta elasticidade e que outro

apresente baixa elasticidade (inelastico) pode-se citar os seguintes:

a)

b)

c)

e)

a disponibilidade de produtos substitutos para o bem considerado. Um produto com bons
substitutos tera uma maior elasticidade-preco que um outro que deles nao disponha, pois, quando
os pregos de um produto se elevam e os precos dos substitutos se mantém constantes, o
consumidor tende a demandar os substitutos a fim de maximizar a satisfacao com a sua renda.

o numero de utilizagbes que se pode dar ao produto. Suponha que a soja pudesse ser
utilizada apenas na fabricacdo de O6leo. Neste caso, ndo haveria muitas possibilidades de
mudancas na quantidade de soja em grdo, ao variar o pre¢co da soja. Se isso ocorresse,
provavelmente a curva de demanda de soja seria inelastica. Na realidade, a soja em grdo tem uma
centena de empregos entre os quais se destacam: 6leo, farelo, leite, carne, farinha, margarina,
aditivo de alimentos, queijo, molho, enzimas, ingrediente para diversos produtos, pdo, massas,
soja torrada e varios usos industriais. Assim, a variacao possivel na quantidade demandada é bem
maior.

a proporgao da renda gasta com produtos. A demanda de produtos, que absorvem grande
parcela da renda dos consumidores, deve ser mais elastica do que a de bens, cujos dispéndios
apresentam baixa percentagem da renda. A demanda para bens de precos elevados, que
respondem por uma grande proporgdo da renda, sera relativamente sensivel a prego, como é o
caso de automoveis, casa, geladeira, televisdo, videocassete, e moveis, entre outros.

o grau de essencialidade do produto. Quanto mais essencial ou necessario for um produto para
os consumidores, tanto mais a demanda sera inelastica a precos, ou seja, os consumidores serdo
“forcados” a serem menos sensiveis as variagbes de pregos, como, por exemplo, a agua. Em
outras palavras, os produtos muito essenciais podem subir, por exemplo, 20 %, € mesmo assim, a
quantidade consumida cai muito pouco (talvez uns 3 %).

o periodo de tempo. A demanda tende a ser mais eléstica para um periodo mais longo de tempo
do que no curto prazo, porque os consumidores tém a oportunidade de tomar conhecimento de
alternativas existentes e ajustar suas compras a uma mudanga de preco.

TABELA 3.2 - ESTIMATIVAS DE ELASTICIDADE-PRECO DA PROCURA DE PRODUTOS

AGRICOLAS, NO CURTO E LONGO PRAZOS, BRASIL.

PRODUTO ELASTICIDADE-PRECO

Curto Prazo Longo Prazo

Acucar -0,13 -0,32

Arroz -0,10 -0,13

Café -0,12 -0,22

Carne bovina -0,94 -1,52

Carne de Frango - 0,96 -1,20

Carne Suina -0,70 -1,05

Fontes: Varios Autores



3.2.4 - Relagdo entre Elasticidade-Prego e a RECEITA AGRICOLA

O conhecimento do valor da elasticidade-pre¢co da demanda para um determinado produto
se reveste da mais alta importéncia para as empresas que o produzem, devido a sua relagdo com a
receita total (RT), oriunda da venda deste produto no mercado. A receita das empresas pode ser
considerada como despesa ou gasto dos consumidores e resulta da multiplicacdo da quantidade
vendida (Q) pelo preco da venda (P). Portanto:

RT=P.Q

Tendo em vista que a receita € uma fungéo do preco e da quantidade, e que a elasticidade-
preco da procura mede a relacdo entre a variagdo relativa na quantidade e no prego, ha
consequentemente, uma nitida relagdo entre elasticidade e preco, conforme pode ser observada na
Figura 3.4.

Por exemplo, se a porgdo da curva de demanda € inelastica, um decréscimo relativamente
grande no prego estad associado a apenas um pequeno aumento na quantidade procurada. Em
consequéncia, a receita total (preco vezes quantidade) se reduz com um decréscimo no prego. Do
mesmo modo, se a procura é elastica, para uma pequena diminuicdo de prego, a porcentagem de
aumento na quantidade vendida é maior do que a porcentagem de redugao no prego, e, portanto, a
receita aumenta. Em outras palavras, para reducdo de pregco de um produto, a receita da firma
aumenta enquanto a curva de demanda for elastica, atinge um valor maximo (quando a elasticidade
for igual a um) e diminui quando a curva de demanda for inelastica.

A
P
ZONA ELASTICA -«——» ZONA INELASTICA
Q | E,=o
©
£ N
SN
3 \ E.>1
2 W OKE
A
£ \
o S RECEITA
3, S
@ *
o .
.
.
A
+
S = 4
s, | demanda Ep=0
8 »
RECEITA _w»% Q
MARGINAL
Quantidade por unidade de tempo

Figura 3.4 - Relagdo entre Procura, Receita e Elasticidade-Preco.

Uma outra maneira de visualizar o efeito da elasticidade-pre¢co da demanda sobre os gastos
dos consumidores com alimentos (e a receita das firmas ao venderem diferentes quantidades a
diferentes pregos) € mostrada na Figura 3.6, que analisa os resultados de uma variagao (aumento ou
diminuigéo) de 10 % nos pregos de trés hipotéticos produtos de diferentes elasticidades. Para uma
queda no preco de um produto com uma demanda de elasticidade unitaria, a quantidade adquirida
aumentaria em 10 % e a receita total (preco de renda vezes quantidade vendida) seria exatamente a
mesma, antes da queda de preco. Para uma mercadoria com demanda elastica, a quantidade
aumentaria mais de 10 % e a nova receita total das vendas seria maior que a anterior. Contudo, para
um produto com demanda inelastica, uma redugéo de preco provocaria um aumento menor do que 10



% na quantidade comprada e a receita seria menor. Os valores da receita (ou gastos dos
consumidores) sdo apresentados entre parénteses na Figura 3.6.

Figura 3.6 - Impacto da Mudanca de 10 % no Preco sobre as Receitas para Curvas de
Demandas: Elastica, Unitaria e Inelastica.
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3.3 - FATORES DESLOCADORES DA CURVA DE DEMANDA

Presumivelmente, os consumidores escolhem suas dietas de modo a satisfazerem as suas
necessidades e desejos. E importante compreender a natureza das preferéncias dos consumidores
por alimentos, porque as suas escolhas afetam as decisbes de producdo e a comercializagdo da
industria de produtos alimentares.

Cada sociedade desenvolve padrées comuns de habitos alimentares, cujo comportamento
apresenta quatro caracteristicas importantes. A primeira é que ndo ha duas sociedades com os
mesmos habitos alimentares. A segunda é que habitos alimentares padronizados resultam em
preferéncias relativamente similares e estaveis por alimentos dentro de sociedade. A terceira é que
habitos alimentares que orientam sobre “como comer” contribuem socialmente muito para a dieta que
sdo ensinados a cada uma das futuras geragdes. A quarta caracteristica € que os habitos
alimentares se adaptam as mudangas sécio-econdmicas, tais como: urbanizagdo, educagéao, renda,
tecnologia e mudancas no estilo de vida.

A curva de demanda, numa determinada posigdo, mostra as quantidades maximas
procuradas a todos os possiveis pregos alternativos. Nesta situagdo, variagbes nas quantidades
demandadas para um produto decorrem exclusivamente de alteragdes no prego do préprio bem, e
todos os outros fatores que influenciam a quantidade adquirida permanecem constantes. Portanto,
ndo ha um deslocamento da procura, mas apenas um deslocamento ao longo da curva da demanda.
Em outras palavras, variagoes de precos ndo deslocam a curva de demanda, mas é um
deslocamento ao longo da prépria curva.

Entretanto, além do preco, ha muitos outros fatores que afetam a demanda, ou seja, que
deslocam a curva de demanda. Esses fatores até agora foram considerados como se mantivessem
constantes. No mundo real, evidentemente, esses fatores variam, e portanto, podem afetar a
demanda. Entre esses fatores citam-se:

— a demografia, ou seja, o nUmero de consumidores;



— o nivel e a distribuicdo da renda dos consumidores;

— 0s pregos dos produtos substitutos e complementares;

— 0s processos de urbanizagao;

— as mudangas nos gostos e preferéncias dos consumidores;
— a propaganda;

— a expectativa de variagdo de precgos do produto no futuro;
— o nivel de educagéo e a idade dos consumidores;

— adisponibilidade de mercadorias;

— amoda;

— ageografia e o clima;

— 0 SEexo;

— aocupagao;

— as estagdes do ano;

— areligido;

— aorigem étnica e muitos outros fatores.

Assim, a curva de demanda para carne bovina, por exemplo, pode se deslocar para a direita
(para cima), ou seja, de Dy para D4 (Figura 3.7), se uma ou mais de uma das seguintes altera¢des
ocorrerem: crescimento da populagdo; aumento da renda do consumidor; elevagdo nos pregos da
carne suina e de frangos (que sdo produtos substitutos da carne bovina); diminuigdo no prego de um
produto complementar a carne bovina, como: arroz, batata e feijao, e o aumento da preferéncia por
carne bovina, a qual pode decorrer de razdes como: propaganda, mudangas nos habitos alimentares
(carne engorda menos). Do mesmo modo, a curva de procura pode se deslocar para a esquerda
(para baixo), ou seja, de Dy para D,, por diminuigdo da populacdo, da renda e do preco dos
substitutos e pelo aumento no preco dos produtos complementares, entre outros.
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Figura 3.7 - Deslocamentos da Curva Hipotética de Demanda para Carne Bovina.

3.3.1 - Aspectos Demograficos

A demografia é o estudo das populagdes no que tange ao numero de pessoas, onde vivem
e como vivem. Estas tendéncias influenciam a comercializagdo de alimentos por afetar o numero de
pessoas a se alimentar, onde os alimentos sdo vendidos e como as pessoas adquirem seus
alimentos.

Com relagdo a esta variavel, é importante analisar os seguintes aspectos: tamanho e
crescimento populacional, distribuicdo geografica, composigéo (idade), mobilidade e educagéo da



populagéo.

A medida que o nimero de pessoas aumenta, mais habitacdes, alimentos, roupas e servicos sdo
necessarios. Portanto, o crescimento da populagcdo implica o aumento da demanda por estes
produtos e servigos

3.3.2 - Renda dos Consumidores

Além do tamanho e do crescimento da populagido, a demanda de alimentos depende mais
ainda da capacidade de compra (leia-se: nivel de renda ou poder aquisitivo) da populagao. Por
exemplo, um pais como a Suiga, com 7,1 milhdes de habitantes e renda “per capita” em torno de US$
37 mil constitui um mercado de compra de alimentos muito superior ao de um pais da América Latina
com 30 milhdes de habitantes e renda “per capita” de US$ 2,5 mil por ano. Além disso, ndo se pode
dizer que as familias suigas gastam a maior parte de sua renda na aquisi¢cdo de alimentos, uma vez
que a porcentagem € baixa (20 %). Pelo contrario, na América Latina uma elavada proporgdo da
renda (40 %) se destina a compra de alimentos. Assim, na Suica os 20 % sobre US$ 37.000
significam US$ 7.400 por pessoa, o que para o pais como um todo corresponderia a US$ 52,54
bilhdes para serem gastos com alimentacao; enquanto, no pais latino-americano, o total disponivel
para gastos com alimentag&o seria de apenas US$ 30 bilhges.

Elasticidade-Renda

Os coeficientes de elasticidade-renda sao bons indicadores da resposta do consumidor a
variagbes em sua renda. A elasticidade-renda (E,) da demanda é expressa como a percentagem de
mudanga na quantidade adquirida (ou seja, no consumo) dividida pela variagédo relativa na renda, a
qualquer ponto ao longo da curva de Engel.

Matematicamente, tem-se:

_AC (Y +Y1)
YTAY (€ 1))

onde: C, = quantidade adquirida apds o aumento da renda;
C; = quantidade adquirida antes do aumento de renda;
Y, = nivel de renda apds o aumento de renda;
Y; = nivel de renda antes do aumento de renda.

Exemplo: admita que ao nivel de renda mensal de R$ 1.000,00 o consumidor adquiria 2
quilos de carne por més. Quando sua renda aumentou para R$ 1.500,00, ele passou a comprar 2,5
quilos por més, ao mesmo prego unitario anterior. Neste caso, a elasticidade-renda é de 0,55, ou seja:

E,= 055

Isto significa que, neste caso, e neste segmento da curva de Engel, um acréscimo de 1 % na
renda deve resultar em 0,55 por cento em aumento na quantidade adquirida de carne.

Se a elasticidade-renda é maior que a unidade e maior que zero, diz-se que o bem &
normal. Se é maior que a unidade, diz-se que é superior, e se for menor que zero (relagédo inversa),
diz-se que bem € um produto inferior.



3.3.3 - Pregos de Produtos Substitutos e Complementares

Os efeitos sobre a demanda de um bem, resultantes das mudangas nos precos de produtos
que com ele estdo relacionados, definem a natureza destas relagdes. Dependendo dessas relagdes,
os produtos podem ser ditos substitutos ou complementares entre si. Vejamos os casos, por exemplo,
do cha e do café. O produto relacionado é substituto ou competitivo (café, por exemplo), se uma
elevacgao no preco do café faz com que a curva de procura para cha se desloque para a direita (de Dg
para D4). Esta mudanga decorre da decisdo dos consumidores em reduzir o consumo do produto
(café), cujo preco se elevou, substituindo-o pelo bem (cha), que esta relativamente mais barato. E
claro que aquelas pessoas cegamente "amantes" do café dificilmente deixariam de tomar esse
produto s6 porque o seu prego foi majorado, mas € provavel que sempre havera pessoas dispostas a
substituir, pelo menos parcialmente, café por cha.

Um produto relacionado é complementar (café, por exemplo), se um aumento no seu prego
faz com que a curva de demanda para um outro bem (leite, por exemplo) se desloque para a
esquerda (de Dy para D,). Um preco mais elevado de um produto relacionado (café) induz o
consumidor a comprar uma menor quantidade deste bem (lembre-se que, neste caso, ha um
deslocamento ao longo da curva de demanda para café). Considerando-se que dois produtos s&o
complementares, quando o aumento no consumo de um bem implica maior consumo do outro bem,
entdo o aumento no preco do café provoca uma redugdo no consumo de leite, ou seja, a curva de
procura para leite desloca-se para a esquerda (Dy).

A Figura 3.10 mostra o que acontece com a demanda de café (um movimento ao longo de
sua curva de procura) relativamente as demandas de cha e de leite (deslocamento das curvas).
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Figura 3.10 - Efeito do Aumento de Preco entre Produtos Substitutos e Complementares.

Ha uma maneira de se estimar o grau de relagéo entre dois produtos, que é através da
elasticidade-cruzada. O coeficiente da elasticidade-cruzada mede a extensdo da relagcdo de
demanda entre dois diferentes produtos. Considerando-se dois produtos X e Y, a elasticidade
cruzada (E,,) € uma medida da variagdo percentual na quantidade procurada de um produto X devido
a uma mudanga relativa no prego de Y (com a renda e todos os outros pregos mantidos constantes).

_A0, (B -P))
YAP, (0, -0))

onde: Q quantidade de X ap6s a mudanga de prego em Y;
Qx quantidade de X antes da mudanca de preco em Y;
P preco de Y apds a mudanga; e

preco de Y antes da mudanca.



Se o coeficiente da elasticidade-cruzada ¢é positivo e relativamente grande, os produtos séao
substitutos e competem pela (limitada) renda do consumidor a ser gasta com alimentos. Para
coeficientes negativos, os produtos sdo complementares, €, portanto, tendem a ser usados (isto &,
“consumidos”) juntos. Se a elasticidade é igual a zero, diz-se que os produtos s&o independentes. A
maioria dos produtos tendem a ser substitutos.

PROJEGAO DE DEMANDA DE PRODUTOS AGRICOLAS

Conforme ja analisado nesse capitulo, o consumo de alimentos depende de uma série de
fatores, muitos deles dificeis de serem estimados. Dada esta dificuldade de estimagdo de muitas
variaveis que afetam a demanda, considera-se, como simplificacado, que o crescimento da demanda
de um produto agricola depende fundamentalmente de variagbes na populagdo e na renda dos
consumidores, sendo que esta Ultima é ponderada pelo coeficiente de elasticidade-renda. A
expressdao matematica seguinte procura captar as variagdes no consumo de um produto em que se
pressupde que a elasticidade de populacdo € igual a unidade.

[ ] [ ] [ ]
d=p+E.Y

onde:

= taxa de crescimento da procura ou consumo;

°

d

°

p = taxa de crescimento demografico;

E, = elasticidade-renda da procura por alimentos;
o
Y

= taxa de crescimento da renda real “per capita”.

O consumo de alimentos tende a se elevar consideravelmente quando as economias se
encontram nas etapas iniciais do desenvolvimento, em que o crescimento populacional se faz a taxas
elevadas, e o coeficiente de elasticidade-renda da procura é relativamente elevado; ou seja, para um
aumento de 1 % na renda real dos consumidores a maior parcela deste acréscimo sera destinada a
compra de alimentos.

A taxa de crescimento da demanda, assim estimada, € um bom indicador da necessidade de
crescimento minimo da oferta de alimentos, caso se pretenda abastecer convenientemente a
populagéo e evitar elevagdes acentuadas nos precos dos produtos para os consumidores.

Com o intuito de avaliar melhor o efeito-populagao e o efeito-renda considere os seguintes
exemplos:

Exemplo 1 - Admita que a populacdo de um determinado pais estd crescendo a uma taxa anual de
1,4 %, a renda real “per capita” em 6 % a.a., e a elasticidade-renda da demanda de alimentos para a
média da populagéo € de 0,4. Portanto, a taxa de crescimento da demanda é de 3,8 % ao ano, ou
seja:

°
d=1,4+0,4(6)=3,8 % ao ano.

Isto significa que se, em 1997, a procura de alimentos desse (hipotético) pais foi, por
exemplo, de 1.000.000 toneladas, no ano seguinte, devera ser em torno de 1.038.00 toneladas. Neste
caso, a oferta deve crescer, no minimo, a este mesmo ritmo para que ndo haja problemas de
abastecimento. Ressalte-se que a contribuigdo do crescimento populacional foi menor (1,4/3,8, ou
seja, 36,8 %) do que a do efeito-renda, que respondeu por 63,2 % (isto é, 2,4/3,8). Este é um tipico
exemplo de um pais em desenvolvimento, cujo crescimento populacional e elasticidade-renda séo



elevados.

[ J
Uma vez determinado o valor da taxa de crescimento da demanda de alimentos (d), pode-se
calcular a quantidade (Q,) que sera demandada num determinado ano n, projetando-se para esse
ano a demanda de alimentos (Q,) de um ano qualquer, considerado como base. Para essa projecéo,
usa-se a mesma expressao empregada no calculo de taxas de crescimento, ou seja:

°
Q,=Qy(1+7r)", sendo r=d/

Exemplo: Considerando-se que a populagao brasileira esta crescendo a uma taxa anual de 1,4 por
cento, e estimando-se que a renda real “per capita” devera expandir-se a um ritmo de 5 % ao ano, ao
longo dos proximos anos, pretende-se estimar o consumo de arroz, por exemplo, para o ano 2.005,
considerando-se que: a) o coeficiente de elasticidade-renda da procura de arroz € de 0,10 (ver tabela
3.7), e b) o volume global de arroz (equivalente “em casca”) consumidos em 1997 foi de 11,6 milhdes
de toneladas.

Neste caso, a demanda de arroz, que deve estar apresentando um crescimento anual de 1,9
%, provavelmente sera em torno de 85,3 milhdes de toneladas, no ano 2.005, ou seja:

Q2000 = 11.600.000 (1 + 0,019)8.
Portanto: Q05 = 13.485.012 t

Conclui-se assim que, mantido o ritmo de expansdo de 1,9 % ao ano, a demanda de
alimentos, no Brasil, devera ter uma expansdo de 16,2 % entre os anos de 1997 e 2.005.



